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Exklusive Vortrage und
= 4 Workshops im Herbst 2009
Die Gesundheits-Partner

AKADEMIE

21.10.200%9 Sektorenilbergreifend oder Ubergrm der Sektoren?
Podiumsdiskussion, Christian Bredl, Leiter der Techniker
Krankenkasse Landesvertretung Bayern, Dr. Micheal Weber,
Versitzender Pneumclogen Bayem u, Arztenetz GSW

und ein Vertreter eines privaten Kliniktrigers

14.11.2009 Kooperationsmoglichkeiten und
deren praktische Umsetzung
Workshop, Haag+Spann & Assner-Rahn

25.11.2009 Arztgesundheit -
denken Sie an sich?
Vortrag, Prof. Winfried Mérz, synlab

Anmeldungen und mehr Infos unter www.die-gp-akademie.com
oder telefonisch unter 08191 65 71 29 40
Die Gesundhelts-Partner, Haag+Spann & Assnar-Ashn, Katharinanatralo 66, BEA99 Landshorg/Lach




Rhon auf Expansion - Angebot an Vertragsarzte Ra h men b e d in gungen

Cine Milliarde Euro will die Klini fir Kaul von

(HL). Die will die Rhin-Klintkum AG
zur Expanslon nutzen. Fiir rund slne IIIIIInnde Furo sollen kammunale Kliniken 14 laws zamre

und neu werden. ety W

[
Unter dem Stnch wirden damit Arbeitsplatze vor allem im Berewch o — IRTSCHAFT
kindigte Rhdn-Vorstandsche! Wolfgang Plohler in enem Intervew der Frankfurter - INTERVIEW
an. Die sclien cptimiert werdan, indam
! r s ti
baulche werden: Neue Vertragswelt erfordert Kooperationen
Lk halt Plohler fur nicht notwendig: “wir kampfen fur

o
wine muunalru.rung wir wollen nicht, dass sich groBe Warteksten bilden.”

Mit Blick auf dis Expansionsplane in der ambulanten Madizn, etwa durch Medizinische

‘Versorgungszentren, versicharte Pfohler, dass sich niedergelassene Arzte keine Sorgen

machen mussten: "Wir arbeitan an einem System, das es jadem Patienten in Deutschland

ermighcht, unsers Einfchtungen in andarthalb bis zwei Stunden zu ersichen.”

Mehr als jedes dritte MVZ ist in Klinikhand

Auf dem Lande mit gennget wolle das it

aufbauen. Die Arzte kannten bei Rhon o 5
angestent wereen eﬂer wich selbststandig bleiben, Dies masstan letztich G Arzte selbst Tiagerschaften der 1152 Medizirischen Versorgungszentren in Deutschiand
enksc |mﬂst.ige Tragerschaft 94

In letzber Zeit war khon mit dem Auflauf von Klinken zuruckhaltend gewesen. Man habe

micht jeden Preis bezahlen wollen, eridarte Plohler. Das werde sich als Folge der Rezession In Trigerschaft
und der Steusrausfalle ben Kommunen wieder andem. won Krankenhasern
In Tragarschaft 429

won Vertragsarzten
629

Sana tibernimmt Regio Kliniken im Norden

PINNEBERG (di). Das Tauziehen um die Regio Kliniken im Hamburger Umland steht vor
dem Abschluss. Der Pinneberger Kreistag hat sich entschieden, der Sana Kiniken A6
drai Viertal der Antelle filr 3,5 Millonen Fura 7u verkaufan.

Quslle: KBV Stand: Saptambar 2008 Grafh: ARETEHERTUNG

= Schnittstellen Haus-Facharzt
» Leitlinien/Behandlungspfade
+ EDV-Vernetzung

* Verbesserung der Versorgung
» Information (Vortrige/Schulungen)
* Compliance-Verbesserung

Patienten

Finanzen Strategien

= Positionierung Kostentriger
* Positionierung Krankenhiuser
* (Berufspolitik)

* Marketing

* Einzelvertrige
* Einkauf
* Kooperationen
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* Regionale
strategische
Positionierung
(Markenbildung)

* Nutzungvon
Synergien

* Vertragspartner der
Krankenkassen

+ Qualitdt durch
Kollegialitat

» Verbindlichkeit

* Budget

* Heterogene
Zielvorstellungen

Restimee

Vielen Dank fur Ihre Aufmerksamkeit

Manfred Spann
Haag + Spann GmbH
Katharinenstr. 66

86899 Landsberg am Lech
www.haag-spann.de




